John Milton Fogg

— Nu - am protestat eu. Am inteles. Pare un mod ideal de a
asigura echilibrul intre aceste doua aspecte ale vietii tale.Vreau si
eu sa Incerc. Stii - am adaugat eu - a tine un caiet de angajamente
ca al tau, in care sa incluzi intalnirile cu familia, este ca si cum ai
crea o deprindere a gandurilor, nu-i asa?

— Baiat destept si incantator - spuse Cel Mai Mare
Specialist, ca mai devreme catre Bobby, iar cuvintele lui sunau de
parca ar fi venit din gura lui Scrooge transformat.

— Putem sa ne terminam discutia despre deprinderi? - am
intrebat eu.

— Haide! - spuse el aplecandu-se inainte si frecandu-si
mainile zambind. Dar mai intdi, aminteste-ti, am spus ca exista
doud lucruri care mi-am dat seama ca lipseau pentru a putea avea
intotdeauna la dispozitie timpul pe care mi-1 doream.

— Da, asa este - am incuviintat eu. A face si a pastra
angajamentele era unul dintre ele. Care este celalalt?

— Imediat dupa ce am Inceput sa-mi onorez angajamentele,
mi-am dat seama cd munca mea nu-mi dadea libertatea de a-mi lua
altele noi.

Vorbea rar §i isi accentua cuvintele, ca si cum ar fi tratat un
subiect foarte serios. Ceea ce in scurt timp mi-am dat seama ca si
era.

— Credeam ca sunt cineva. Stii tu, salariu foarte mare, toate
beneficiile, eu luam deciziile ... La urma urmei, eram seful
propriei mele afaceri ... GRESIT.

Sa fiu sincer, am fost socat sa-mi dau seama cat de putin
timp liber aveam. Se tinu drept si isi departa mainile, ca si cum ar
fi tras o concluzie importanta la vreun seminar al studentilor.
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Timpul era cel care Tmi lipsea cel mai mult! Si stiam ca
singurul mod de a avea mai mult timp era sa am o viata si un loc
de munca in care sa pot aloca mai mult timp trebuintelor mele —
completa el.

— Si asa a aparut Network Marketingul in viata ta? - am
incercat eu sa ghicesc.

— Asa a aparut Network Marketingul n viata mea — si facu
un semn aprobator din cap. Stiam de mult despre Network
Marketing. Il giseam interesant., poate chiar puternic, dar nu il
intelegeam complet. Bagajul meu de experiente acumulate in
oferea Network Marketingul. Am putea spune, si nu am gresi, ca
mentalitatea mea nu-mi permitea s ma vad un om de succes 1n
Network Marketing.

— Si, ce ai facut in continuare? - am intrebat eu fascinat.

— Pai, stiam ca va trebui sa uit multe dintre cele invatate, si
stiam cd Tmi va fi greu s-o fac. Pot sa fiu foarte incapatanat
citeodata.

— Mie imi spui - se amesteca Kazuko in conversatie.

El se stramba la ea dupa care continud, oftand.

— Deci, am ales o companie cu o reputatie excelentd, una
care era destul de veche pentru a fi fost intaritd de urcusurile si
cobordsurile specifice acestei afaceri, o companie care avea un
management puternic cu multa experientd in domeniu, o gama de
produse de nota 10 pe care consumatorii le indrageau imediat ce le
incercau §i continuau sa le foloseascd in mod regulat, astfel ca
exista un venit rezidual, apoi l-am ales pe cel mai bun sponsor pe

care-l puteam gési.
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