Conversatii cu Cel Mai Mare Specialist in Network Marketing din Lume

Ced ca facea parte din cea de a doua expeditie. Cunoasteti
citatul? — ne mai intreba odata.

S-a indreptat spre masa, deschizandu-si caietul de notite cu
coperti din piele de culoare inchisa si, punandu-si ochelarii de citit
cu lentile mici, spuse:

- Permiteti-mi sa vi-l citesc - a inceput el cu un ton respectuos
s1 0 voce joasd, ca a unui comentator radio.

“Angajamentul. Lipsa unui angajament presupune ezitari,
sansa de a da inapoi, ineficacitate. Exista un adevar
elementar in privinta tuturor actelor de initiativa si ignorarea
acestuia ucide nenumarate idei §i planuri marefe: in
momentul in care cineva isi ia un angajament, atunci
Providenta insasi se pune in serviciul sau.

In continuare, vor avea loc multe evenimente favorabile
persoanei ce isi ia un angajament, evenimente care altfel nu
ar fi avut loc. Decizia sa va atrage o multitudine de
evenimente, care 1ii vor dezvalui intamplari nemaivazute,
intdlniri si avantaje materiale, lucruri pe care nimeni nu le-ar
fi visat ca fiind posibile in felul acesta.”

Scotandu-si ochelarii si privindu-ne, vorbi apoi cu un ton care
atrase atentia tuturor:

- Am invatat sa prefuiesc una dintre maximele lui Goethe. El

scrie astfel:

“Orice poti sa faci, sau visezi sa faci, incepe acum!”

Curajul are geniu, fortd si magie - a spus el.

A 1inchis cartea si a ramas in ticere pentru un scurt timp,
lasandu-ne sa patrundem intelesul celor citite de el.

- Sunteti de acord cad aveti nevoie de angajament pentru a
avea succes? Bine - a raspuns el la incuviintarile noastre. Stiti
ca este nevoie de angajament si pentru a da gres?

Dupa privirile celor din sala, puteam spune ca aceasta intrebare
1-a surprins pe multi. Nu ma mai gandisem nici eu la acest lucru.
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